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Unit 1:
The Innovative Entrepreneur

Complete unit

Task 1:

• geld
• ontplooiing
• schoonheid
• genegenheid
• vrije tijd
• hygiëne
• lustgevoelens
• gemak
• gezondheid
• zekerheid
• waardering
• bezitsdrang
• acceptatie

De behoeften:
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Task 1:

Task 1:

Introduction to Business Model innovations:

Twee modellen:

• Value Proposition
- Target Segments
- Product or Service offering
- Revenu Model

• Operating model
- Value Chain
- Cost Model
- Organisation
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Task 1:

Task 1:
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Task 1:

Task 1:

Osterwalders 9 point decomposition of a Business Model:
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Task 1:

For SPECSAVERS:

Task 1:

Product Innovation Model:
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Task 1:

Product Innovation Model:

Task 1:

Market Development  Model 

The ANSOFF MATRIX:
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Task 1:

Market Development Model in relation with Customers

The ANSOFF MATRIX:

Task 1:

Waarde posities  Treacy & Wiersema:
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Task 1:

Er zijn volgens Michael Porter vier Generic strategies:

Kostenleiderschap – je biedt een producten of diensten waar veel vraag naar 

is aan tegen een zo laag mogelijke prijs.

Differentiatie – je biedt een product of dienst waar veel vraag naar is maar met 

unieke eigenschappen.

Kosten focus – je biedt een product of dienst aan in een niche markt, en hierin 

zorg je voor een zo laag mogelijke prijs.

Differentiatie focus - je biedt een product of dienst aan in een niche markt, en 

je product of dienst heeft unieke eigenschappen.

Task 2:

Creativity by Graham Wallas:
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Task 2:

Task 2:

Creativity by Anderson & West:
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Task 2:

Task 2:

Creativity the Journalistic Six:
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Task 2:

Creativity by thinking excercises as PMI:

Task 2:

Creativity by thinking excercises as PMI:
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Task 3:

Proposals & Ideas:

Task 3:

Proposals & Ideas:

• Overall Vision
• Overall Purpose
• Potential Customers
• Benefits to Customers
• Benefits to “Sponsors”
• Core Values
• Brand & Brand 

Personality
• Competitors
• Other Entrepreneurs 
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Task 3:

Ideas:

• SWOT Analysis

• Viability
• ROI = Return on Investment
• Licences
• Patents
• Copyright
• Intellectual Property Rights
• Trademarks

Task 3:

SWOT in detail:
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Task 3:

Viability in detail:

Task 3:

ROI in detail:
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Task 3 & 4:

Task 4:

Skills in relation:
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Task 4:

PdP: (unit 22)

• Skill audits
• Competences
• 360 degree feedback
• Personal SWOT

Task 4:

Test:

STUKS INVULLEN
• U zelf
• Vrouw / Man
• Vriend / Vriendin
• Familie
• Mede ondernemer
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Task 4:

Skills in 2020:

Unit 1:
The Innovative Entrepreneur

Complete unit Finished / Think about the deadline


